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 小婷和媽媽到餐廳吃飯，發現店裡正在舉辦優惠活動：「特約廠商憑證件即可享九

折優惠，也就是免收10%服務費。」小婷想了想，說：「事情好像沒這麼單純喔！」

 到餐廳消費時，有許多店家都會收取10%的服 
務費，如果符合特約的條件，將獲得打九折的優惠。

 「打九折」是少了10%的費用，不就可以直接 
抵去10%的服務費了嗎？因此符合特約條件的消費 
者可以直接用原價計算。但是，真的是這樣嗎？

 10%也就是0.1，所以收取10%的服務費後，費用就會變為原來的1.1倍，而打九折

則再乘上0.9倍。因此符合特約條件者，費用應為原價的1.1×0.9＝0.99倍。

 對於消費者而言，只相差微不足道的1%，消費1000元，也只折扣10元。但是對於

營業額100萬的店家而言，1%的利潤即為獲利1萬，與消費者的10元折扣相比，就相當

可觀了。

除了直接算出結果，我們也可以運用乘法公式，得到1%（即0.01）的數字。

1.1×0.9＝(1＋0.1)×(1－0.1)＝12－0.12＝1－0.01＝0.99

 生活中也可能遇到類似的例子：

 媽媽說：「這個月水電費用比較多，你的零用錢先打七折，下個月我再調漲

30%。」

 請問下個月的零用錢會恢復原來的水平嗎？如果不一樣， 
會相差多少？

(1－0.3)×(1＋0.3)＝12－0.32＝1－0.09

整整降低了9%，不過為了家庭，就忍耐一下吧！

平方後差很多

特約廠商

特約廠商憑證件
免收10%服務費9折優惠



問題 1
公司這個月先調降員工月薪的 4%，下個月再調漲 4%，請問在這樣的變動後，員工的

薪水會增加或減少多少的幅度？

 回到YouTube頻道的例子，你想知道這個頻道若

依照這樣的成長幅度，幾個月後訂閱數可以翻倍嗎？

答案是8個月。

這是可以不用慢慢乘出來的喔！

高中數學的「對數」單元可以秒殺這個問題。

數學真的很有用呢！

看
完
了
起
起
落
落
，

假設某YouTube頻道，每個月訂閱數都可以成長10%，

那麼兩個月後，這個頻道的訂閱數會成長多少呢？

答案不是20%喔！多了一點點，是21%。

(1＋0.1)2＝12＋2×1×0.1＋0.12＝1＋0.2＋0.01＝1＋0.21

比預估多出的1%，可以解讀為：

兩個月後，比第一個月成長的10%訂閱數，再次成長了10%。

問題 2
已知某網紅 Instagram 的追蹤數每個月都可以成長 12%，那麼兩個月後，該網紅

Instagram 的追蹤數成長了多少呢？

來
看
點
振
奮
人
心
的
吧
！
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告白成功的機率
 大學有傳說的必修四學分：課業、社團、愛情、打工。

雖然離大學還有點遠，談愛情也有點早，但是基本的認識還是要有的喔！

談過戀愛的人（單戀也算），幾乎都經歷過，

訊息寫好，送出鍵卻遲遲按不出去的一刻。

「好喜歡他，但不知道該不該說？

該不該告白？告白失敗後，連朋友都當不成怎麼辦？」

在告白前，先評估一下吧！
要評估告白成功的機率，可以粗分成兩大部分，

「對方對自己的好感度」以及「告白指數」。

「好感度」與兩人的契合度、對方喜歡的類型、自己的魅力值……等皆有關。

「告白指數」則是追求對方的積極度、告白的時機、告白前的準備程度……等。

告白成功率怎麼算？
假設好感度和告白指數的範圍都是0～100，要怎麼估計告白的成功機率？

先從學過的算術平均數來計算看看吧！所謂的「平均」，

可以想成「雙方有相同的好感值」的概念。

下面分為三種情況來探討：

1、對方有點好感，勉強及格的告白：

好感度40＋告白指數60，則告白成功率為（40＋60）÷2＝50。
2、對方完全沒好感，完美的告白：

好感度0＋告白指數100，則告白成功率為（0＋100）÷2＝50。
3、對方非常有好感，但不告白：

好感度100＋告白指數0，則告白成功率為（100＋0）÷2＝50。

三種情況的告白成功率都是50，但對方完全沒好感及不告白的成功機率似乎不太合理，

由上述可知這種算法，並不適用於計算告白成功率。
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如果加法不適用，那該怎麼辦？
聰明的你，應該可以想到―運用乘法。

延續相同的概念在乘法運算下來探討的話：

例如：好感度40，告白指數60，可以寫成40×60＝2400＝□×□

看出來了嗎？這裡的□，就是2400的平方根。

也從同樣的三種情況來探討：

1、假如好感度40，告白指數60：
告白成功率為　40×60≒49。好感度與算術平均接近，蠻合理的。

2、對方完全沒好感，完美的告白：

告白成功率為　0×100＝0。對方完全沒好感，就算告白再完美也沒用。

3、對方非常有好感，但不告白：

告白成功率為　100×0＝0。對方非常有好感，但是不告白也不會成功。

看起來是不是可信多了呢？

因此可得告白成功率公式：告白成功率＝　好感度×告白指數

綜合上述，若想提升告白成功率，需要讓對方對自己有

一定的好感度，且在告白上多下點功夫，才能提升告白

成功率喔！

在上面兩個例子中，好感度和告白指數相加都是100，
但是成功率卻不同。而且在分數和相同的狀況下，兩者

越接近，告白成功率越高。

所以，增加對方對自己的好感，以及準備一個完美的告

白，一樣重要！

問題 1
若小琪對小展的好感度為 36，且小展的告白指數為 64，試求小展的告白成功率。

問題 2
承問題 1，若小琪對另一位同學小帥的好感度為 20，且小帥的告白指數為 80，請問

小展與小帥的告白成功率誰比較高？
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找出原「因」
依照下列步驟找出屬於你的命靈數及性格數吧！

1. 把你生日的月分和日期相加。

2. 如果是男生，就再＋1；女生，就再＋2，
 最後，將得到的數除以5，求出餘數就會得到你的命靈數。

再由命靈數加上你在家中排行所得到的融合數 x，
將融合數 x 平方後減去 4，再乘以 x 並除以 9，所得到的餘數，就是性格數。

例如：家中排行老大的女同學，生日是10月11號，根據計算（10＋11＋2）÷5＝4…3，
那麼她的命靈數為 3。由於排行 1，﹝（3＋1）2－4 ﹞（3＋1）÷9＝ 5…3，性格數為 3。

對照下表，由性格數了解你的個性：

性格數 個性 性格數 個性

0
有時外向、和善，有時內
向、謹慎，偶爾有些不切實
際的夢想。

5
不顧一切為了追求目的而急
躁粗暴，即使會傷害他人亦
不自覺，人緣極差。

1
個性固執火爆、從不屈服，
常常與人發生衝突，做事缺
乏周到且自私自利。

6
是個獨立思考者，對於許多
事情都有自己的想法。在沒
有令你滿意的證據下，不輕
易接受別人的說詞。

2
膚淺沒有定性，容易見異思
遷。喜好追求美夢和理想，
物慾貪婪且忽略現實。

7
重視實際利益，講求現實，
唯利是圖，過份現實而不顧
任何情面。

3
雖然有個性上的缺點，但會
努力加以彌補。有時渴望他
人關懷，有時則享受一個人
的自在。

8
濫情軟弱多愁善感，往往不
能面對現實，過度理想使內
心充滿矛盾，感情不專。

4
敏感焦慮容易入迷而近乎盲
目。對他人過度要求挑剔嘮
叨，而流於吹毛求疵。
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也就是說，無論你的融合數是多少，所計算出來的數，都是3個連續奇數或3個連續

偶數的相乘。

而無論是3個連續奇數，或3個連續偶數，其中至少含有一個3的倍數。所以，相乘

的結果一定是3的倍數，而3的倍數除以9的餘數，一定是0、3、6其中之一。

所以性格數一定是0、3、6其中之一。

你發現了嗎？

性格數0、3、6所對應的個性，是所有人都有的性格，而且都是正面的內容。至於

其他數字對應的性格，則是比較偏激且負面的。

當理解數字運算背後的真正原「因」，就不會被人所操弄喔！

你覺得準嗎？

和同學分享一下你的性格數，你發現了甚麼？

問題 1
假設你的融合數為 x，將融合數平方後減去 4，然後乘上融合數。請問你會得到甚麼

式子？（以 x 表示，不用化簡）

問題 2
承問題 1，試將所得到的式子做因式分解。
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YouTuber 網紅夢，
該怎麼訂定
每月目標？

近年來，YouTuber成了新興的行業，學生心中的「夢幻職業排行」，在多項調查中，

YouTuber都名列前茅。但是，YouTuber真的是這麼夢幻的職業，又真的有這麼好賺嗎？

假設小鈺創立YouTube頻道後，經過將近兩個月的努力，擁有

250位的訂閱者，根據YouTube 合作夥伴計畫，其中一項資

格規定為「頻道訂閱人數超過 1000 人」，若她的初步目標

是在創立頻道後的4個月就達成1000位的訂閱人數，那麼要

怎麼訂每個月的目標呢？

由於YouTube的演算法，越多人訂閱或觀看的頻道，也越容易被推薦，因此也越容易吸

引到新的訂閱者。

我們先排除其他條件，假設她每個月新增的訂閱

數與已經訂閱的人數成一個固定的比率，並且

稱這個比率為「成長率」。例如原本訂閱人數

為250人，一個月後增加為300人，則成長率為

（300－250）÷250＝0.2＝20%。

根據上述說法，若小鈺要在兩個月後達到1000
位訂閱者，每個月的成長率是多少呢？請同學們

協助小鈺計算達成目標的成長率。
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根據上述計算我們可以知道，想要在短時間內快速增加

訂閱人數是非常困難的，那麼小鈺以一年的時間來規

劃，且希望剩下的10個月後達成訂閱數1000人，則每

個月的成長率又會是多少呢？

根據列式可得250（1＋x）10＝1000，如果想要算出每

個月的成長率，那就需要用到一元十次方程式，但是不

用擔心！隨著科技的進步，現在有許多app可以協助解

答，只要在紙上列式之後，再操作app掃描方程式，就

會自動幫你計算出方程式的解喔！

問題 1
已知小鈺現在的訂閱人數為 250 人，假設每個月的成長率為 x，那麼一個月後的訂閱

人數是多少？（以 x 表示，須化簡）

250（1＋x）10＝1000

250（1＋x）10＝1000

問題 2
承問題 1，若 2 個月後的訂閱人數要達到 1000 人，則每個月的成長率是多少？
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打擊惡「視」力
眼睛被稱為靈魂之窗，但現代人過度使用3C產

品，而產生了許多視力問題，因此如何保護眼睛

成為重要的課題。

依據國民健康署「臺灣地區6～18歲屈光狀況之流行病學」調查，國小一年級近視盛行

率由75年的3％，爬升至99年的17.9％，顯示我國學童近視問題的確日趨嚴重。

根據教育部統計處提供的歷年主要統計表，下表是108學年度全國國中生各年級的裸眼

視力不良率統計表。

下表為品謙班上（8年7班）全班同學的視力檢查統計表，近視參考度數僅為參考值。
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年級別
性別

總計

檢測人數
（人）

視力不良
人數（人）

視力不良率
（%）

七年級

男 102,801 68,098 66.24

女 94,558 67,628 71.52

總計 197,359 135,726 68.77

八年級

男 104,646 74,639 71.33

女 95,433 73,493 77.01

總計 200,079 148,132 74.04

九年級

男 107,688 80,317 74.58

女 99,231 80,589 81.21

總計 206,919 160,906 77.76

總計

男 315,135 223,054 70.78

女 289,222 221,710 76.66

總計 604,357 444,764 73.59

視力 小於0.1 0.1 0.2 0.3 0.4 0.5 0.6 0.7 0.8 0.9 1.0以上

近視參考度數（度） 600以上 600 450 350 250 200 150 125 100 75 無近視

次數（人） 1 2 2 3 2 a 3 4 2 3 6

累積次數（人） 1 3 5 8 10 12 15 19 b 24 30



一、每日戶外活動2～3小時以上。

二、未滿2歲兒童避免看螢幕，大於2歲則每日不超過1小時。

三、用眼30分鐘，休息10分鐘，坐姿要正確。

四、讀書光線要充足，保持35～45公分的距離。

五、均衡飲食，天天五蔬果。

六、每年定期安排視力檢查1～2次。

問題 1
依教育部訂健康指標：「視力篩檢裸眼視力任一眼低於 0.9 者，應通知家長帶往眼科

複查。」請問品謙班上有多少位學生視力為 0.5 ？共有多少位學生需要複查？

除了平時養成良好的用眼習慣，我們還可以透過視力檢查，提早發現視力異常的狀況，

並儘早採取相關的防護措施。

平時執行               ，

可以預防近視或

有效控制

  近視度數喔！

護眼6招

問題 2
根據 108 年的視力不良率統計表，請問品謙班上的視力不良率比全國同年級的視力不

良率高或低？（兩眼裸視視力均為 0.9 以上者（含 0.9）為視力正常，否則為視力不

良。）


